
GUIA DO CURSO

Como vender
seguro empresarial: 
Todo negócio precisa ser protegido

Desenvolva habilidades para oferecer proteção
completa para empresas.



Comece
poraqui!

Boas-vindas curso
Como vender seguro
empresarial
Bem-vindo ao seu guia para o curso de Seguro
Empresarial! Aqui, você vai encontrar o cronograma das
aulas, conhecer os especialistas que vão te guiar e
obter algumas dicas para aproveitar ao máximo o
conteúdo. Nosso objetivo é te proporcionar uma
experiência prática e enriquecedora.

Durante o curso, você terá acesso a materiais de apoio
para facilitar as atividades. Todos os recursos são
gratuitos para você. Aproveite esses materiais para se
aprofundar no mundo dos seguros empresariais.

Organize-se e aproveite a jornada!



Módulo 1 -  Aspectos gerais e legais do seguro empresarial

Módulo 3 - Tipos de coberturas empresariais

O que você vai 
aprender:

AULA 1: Conceitos básicos e
importância do seguro empresarial
AULA 2: Mercado e tendências
AULA 3: Regulamentação

AULA 1: Tipos de coberturas
AULA 2: Como definir a ideal para o
cliente

Módulo 2 -  Identificação e avaliação de riscos empresariais

AULA 1: Tipos de riscos
AULA 2: Como avaliar



Módulo 4 -  Técnicas de venda, negociação e retenção de clientes

AULA 1: Perfis de clientes empresariais
AULA 2: Técnicas de venda
AULA 3: Pós-vendas e retenção de clientes

Módulo 5 - Gestão de sinistros empresariais

AULA 1: Procedimentos
AULA 2: Atendimento de sinistros

É assistir e aplicar!



Luciano Arruda Flores

Diretor da Concierge Corretora de
Seguros, atua no mercado desde 1995.
Com experiência em bancos,
cooperativas de crédito e corretoras de
grande porte, participou de projetos
inovadores no setor. Graduado em
Gestão Financeira, é corretor habilitado
pela FUNENSEG desde 2001.

Hugo Mariano 

Sócio-fundador da Anko Corretora de
Seguros e colunista da Rede Lojacorr.
Com mais de 15 anos de experiência,
especialista em vários ramos, com
destaque para o seguro auto, vem se
destacando como uma liderança
local, alinhado aos valores e à cultura
da Lojacorr.

Com quem você vai
aprender:



Participe do nosso
grupo exclusivo no
WhatsApp!
Nosso grupo oficial no WhatsApp é o principal canal de
comunicação.

Aqui, você pode acessar aulas e materiais, interagir, tirar
dúvidas e fazer bons contatos com outros profissionais.

Se precisar de ajuda, entre em contato pelo e-mail:
marketing@redelojacorr.com.br .

Estamos aqui para te apoiar!

Clique e junte-se ao grupo!

mailto:marketing@redelojacorr.com.br
https://chat.whatsapp.com/GOwxIGEKNyaLm0IXAw4PgM


Dicas para
aproveitar bem o
seu curso de Como
Vender Seguro
Empresarial:

Encontre um lugar tranquilo para estudar.
Dedique pelo menos 30 minutos por dia ao
curso.
Mantenha o celular em modo silencioso
enquanto estuda.
Revise o conteúdo regularmente.
Utilize os materiais complementares para
diversificar seu aprendizado.
Coloque em prática o que aprendeu.
Explore outras fontes para complementar seu
conhecimento.
Use o grupo de WhatsApp para tirar dúvidas e
trocar ideias.



Perguntas
frequentes

Não tem problema! As aulas serão gravadas e disponibilizadas
em uma página exclusiva.

1 - Quem pode fazer esse curso?

Qualquer corretor de seguros interessado em expandir
seus conhecimentos em seguros empresariais.

2 - O que eu preciso fazer para participar?

Preencha o formulário e forneça seu melhor e-mail, pois é
por lá que enviaremos as informações.

3 - Quando começa o curso?

O primeiro módulo será disponibilizado no dia 28 de
outubro. Fique ligado! 

4 - Se eu não puder assistir no dia?



O curso é gratuito!

5 - Preciso estudar quantas horas por dia?

Uma hora por dia é suficiente, mas quanto mais você
estudar, mais rápido seu desenvolvimento será.

6 - Como posso tirar dúvidas?

Use nosso grupo no WhatsApp para tirar dúvidas e interagir
com outros participantes.

3 - Quando começa o curso?

O primeiro módulo será disponibilizado no dia [inserir
data]. Fique ligado! 

7 - E quanto custa?

Não encontrou a resposta para sua dúvida?

 Entre em contato pelo grupo do WhatsApp ou pelo
e-mail marketing@redelojacorr.com.br. 

mailto:marketing@redelojacorr.com.br


O mercado de seguros empresariais no Brasil tem
crescido cerca de 8% ao ano nos últimos cinco anos.
Isso é um sinal claro de que as empresas estão cada
vez mais conscientes da importância de se proteger.

Mas, ainda tem muito empresário perdido por aí, sem
saber exatamente o que precisa para se resguardar. E é
aí que você entra: sua missão é mostrar a eles por que
uma cobertura completa e sob medida é essencial. Use
e abuse das tecnologias modernas, como softwares de
gestão de riscos e análise de dados, para se destacar
da concorrência.

Como corretor, você é fundamental na proteção das
empresas. Entenda os riscos específicos de cada setor,
mantenha-se atualizado com as regras do jogo e
construa uma relação sólida com seus clientes.

Este curso é sua oportunidade para se atualizar e
aprimorar suas habilidades. Não perca a chance de
oferecer o melhor para seus clientes e brilhar no
mercado!

Bons estudos e sucesso na sua jornada!

Vamos nessa!


